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FENAVIN Match consolida oportunidades internacionales
para el vino espanol en mercados estratégicos como
Reino Unido

e Los compradores britanicos muestran interés por vinos sostenibles, con
baja graduacién alcohdlica y propuestas innovadoras adaptadas a las
nuevas tendencias de consumo

e Lasregiones emergentes, la narracion de historias, la oferta de experiencias
personalizadas y la sostenibilidad impulsaran nuevas oportunidades para
los productores espaioles en el mercado britanico

Ciudad Real, 12-05-2026. FENAVIN Match, el nuevo instrumento de negocio del sector
vitivinicola que se celebrara los dias 2 y 3 de junio en el IFEDI (Ciudad Real), consolida
oportunidades internacionales para el vino espafiol en mercados estratégicos como Reino
Unido.

En este sentido, Gerald Lawson-Tancred, delegado de FENAVIN Match en Reino Unido, destaca
qgue “FENAVIN es una feria muy reconocida en el sector vitivinicola britanico” y subraya la
valoracion positiva de algunos de los importadores mds importantes que han estado presentes
en ediciones anteriores como Berkmann, Hallgarten, Indigo Wines, C&C Group, Alliance,
Thorman Hunt y Berry Brothers & Rudd.

Lawson-Tancred sefala que uno de los principales atractivos de FENAVIN “reside en la
importante representacién del vino espafiol y en la presencia tanto de pequefias bodegas como
de grandes grupos vitivinicolas”. Una diversidad que permite ofrecer una visién completa,
competitiva y especializada del sector vitivinicola espafiol.

En relacidn a las preferencias actuales del mercado britdnico, la sostenibilidad se ha convertido
en un concepto clave dentro de la industria del sector. El creciente interés por los vinos
ecologicos, naturales/orange y biodindmicos muestra las tendencias y preferencias del
comprador, asi como el rechazo hacia las botellas pesadas.

Cabe destacar que Espafia mantiene una excelente reputacidon en Reino Unido gracias a su
buena relacidn calidad-precio, especialmente en categorias accesibles y adaptadas a las nuevas
demandas del consumidor.

Por otro lado, Lawson-Tancred apunta que algunos compradores britanicos han mostrado una
evolucién en sus preferencias “hacia vinos con menor presencia de roble americano y francés”,
apostando por expresiones mas refinadas y elegantes, donde “la Garnacha espafiola lidera esta
tendencia con vinos de minima influencia de roble y estilos mas frescos”, afirma.

Respecto a la evolucidn del mercado en los préximos afios, se prevé un crecimiento de la venta
online y de los modelos de venta directa al consumidor (DTC), donde la inteligencia artificial
tendra un papel cada vez mas relevante en el desarrollo de modelos de suscripcién que
ofreceran la personalizacidn de experiencias y servicios exclusivos para los clientes.
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Asimismo, las bebidas listas para consumir (RTD) a base de vino y las categorias con baja o nula
graduacién alcohdlica ganan protagonismo en Reino Unido, consoliddandose como uno de los
segmentos con mayor potencial de crecimiento e innovacién dentro del sector.

En cuanto a las claves para consolidarse en Reino Unido, Gerald Lawson-Tancred recomienda a
las bodegas espaiolas “buscar importadores que se adapten al perfil y necesidades de sus
vinos”. En el caso de las bodegas mas pequefias, aconseja “identificar distribuidores
especializados en el canal horeca” y ampliar la busqueda mas alld de Londres, con el foco
también en ciudades como Manchester, Belfast, Edimburgo o Cardiff.

Ademas, es fundamental que los productores espanoles de vinos de alta gama refuercen el
posicionamiento de sus marcas en un mercado britanico. En este sentido, las regiones
emergentes, la narracion de historias y la sostenibilidad son elementos clave para impulsar
nuevas oportunidades comerciales en un mercado en constante evolucién.

FENAVIN Match continda trabajando en la captacién de compradores internacionales vy
nacionales con el objetivo de consolidar un espacio de negocio altamente especializado,
eficiente y orientado a resultados. Oportunidades comerciales que se impulsardn mediante
reuniones con un objetivo comun: solo contactos, solo oportunidades, solo negocio.
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